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“Um trabalho magistral que ilumina a verdadeira essência 
dos negócios: ego, paixão, ambição e combate total.” – Bloomberg
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“Uma leitura saborosa sobre as 
maiores rivalidades do mundo 
corporativo.” – Adam Grant, autor 
de Originais e Pense de novo

“Cada guerra narrada neste livro oferece 
lições sobre como enfrentar a resistên-
cia a novidades, rechaçar oportunistas, 
assumir o comando, recuar, promover 
grandes mudanças e, com frequência, 
não dar um passo maior do que a perna. 
São lições sobre vitórias e derrotas, que 
tragédias em escala shakespeariana tor-
nam extremamente fascinantes.

Em A arte da guerra nos negócios, líderes 
de todos os matizes planejam estraté-
gias, arregimentam recursos e medem 
forças em campos opostos. A vitória 
depende de ín� mos detalhes. Um mero 
erro tático pode derrubar um império.

Vencedores e perdedores aprendem li-
ções valiosas. Aqui, os leitores poderão 
fazer o mesmo, mas sem correr o risco 
de falência ou de humilhação pública.

Uma boa guerra empresarial parece me-
nos um estudo de caso do que uma aven-
tura, uma narrativa épica em que um 
herói corajoso triunfa sobre a adversida-
de – ou sucumbe a alguma falha trágica, 
como raiva ou arrogância. Para mim, 
compartilhar essas histórias, primeiro 
em um podcast e agora em um livro, foi 
uma aventura inesquecível.”

DAVID BROWN

“As guerras empresariais, no fim das contas, não são casos 
frios e sem vida. São histórias sobre pessoas com ideias que às 

vezes têm potencial para mudar o mundo.” – David Brown

Usando as estratégias de Sun Tzu como guia, David Brown 
explica por que algumas empresas triunfam enquanto ou-
tras fracassam.

O mundo dos negócios é uma arena onde se travam batalhas extraordi-
nárias, como a da Blockbuster contra a Net� ix e da BlackBerry contra 
a Apple.

Os adversários desenham estratégias e a� am suas armas em busca da vi-
tória. A meta é superar a concorrência e se tornar imbatível.

Neste livro, David Brown, apresentador do podcast Guerras comerciais, 
narra a história dos grandes confrontos do mundo corporativo. E anali-
sa essas rivalidades à luz das táticas e dos conselhos de A arte da guerra. 

Cada con� ito revela uma combinação única de perspicácia, estratégia 
e uso de recursos. Brown relata a ascensão de empresas à medida que 
vencem as concorrentes, investem em inovação e se adaptam às novas 
demandas da sociedade.

Mais do que histórias fascinantes ancoradas em uma cuidadosa pesqui-
sa, o livro traz inestimáveis lições de determinação, paciência, garra e 
engenhosidade.

DAVID BROWN é jornalista e apre-
sentador do podcast Business Wars, com 
4  milhões de ouvintes mensais, dispo-
nível no Brasil com o título Guerras co-
merciais. Atua há mais de três décadas 
em emissoras de rádio e é o criador e 
âncora do programa diário de notícias 
Texas Standard, da NPR. Também cur-
sou Direito na Universidade Washing-
ton and Lee. Vive em Austin, no Texas, 
com a esposa e dois � lhos.
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